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mda ' Las entidades aseguradoras
en nUmeros : solo pueden ser competitivas,
’ * si suUs equipos son competentes.

Perfil de los alumnos
Por eso, desde 1989 ICEA imparte anualmente el programa “Master en Direccion
Aseguradora Profesional - MDA”, que llega este ano a su XXXIV edicion con claros

41 o 590 objetivos: proporcionar a sus participantes conocimientos, tecnicas, experiencias y
' N V4 u V4 " " T 4 " V4 n
Yo Yo tendencias en areas operativas, economicas, de direccion funcional y estrategica para
mujeres hombres | afrontar IosNrjuevos retos d_el sector asegurador y a su vez, adquieran especial relevancia en
sus companias aportando ideas y nuevas formas de hacer las cosas, que afronten retos y

desafios constantes, que se adapten rapidamente a los cambios, con pensamiento global,
capaces de trabajar en proyectos de manera colaborativa contribuyendo a los objetivos de la
compania y ayudando a generar un impacto positivo en la sociedad. W

61 A Aseguradoras y Reaseguradoras

El MDA cuenta ya con mas de 710 alumnos de diferentes entidades del sector, muchos
| : de los cuales han accedido a cargos de Alta Direccion en las principales entidades
1 5% Consultoras | | , . e 1 ' | ' aseguradoras, tanto nacionales como internacionales.

e L . Este programa esta dirigido a Directivos y Técnicos de companias aseguradoras y demas

9% Co_rredurl'as - | i | |] (I { | ! | § entidqdes.que gestion.a}n el neggcio asegurador, con titL.JI.acién univers.it,ari.a superior,
experiencia y proyeccion profesional, que deseen adquirir una formacion integral de cara a

desarrollar un adecuado desempeno que les permita ocupar puestos de Alta Direccion en

entidades aseguradoras y en donde los espacios de construccion de redes profesionales

§ = . b AL entre los participantes y antiguos alumnos del master, juegue papel relevante, en el

9% Ot_ros sectores | H | | 1 | estableci.miento de dialogo continuo con el mundo de la empresa, abriendo espacios reales
al profesional del sector.
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6% Banca y Operadores Bancaseguros - -
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ICEA es una asociacion de
entidades de seguros fundada
en 1963, que aglutina mas de
216 entidades adheridas que
representan el 99% del volumen
de primas del sector asegurador
espanol.

La investigacion, junto con la
formacion, la informacion y la
asesoria, son las principales lineas
de servicios de ICEA, para contribuir
a la mejora sistematica del sector
asegurador.

Desde su fundacion, ICEA ha
desarrollado actividades para la
capacitacion y el perfeccionamiento
de los recursos humanos de los
distintos profesionales del sector
seqguros.

IcCea

El Valor del Conocimiento

N

ICEA, entidad de referencia en formacion y consultoria en el sector
asegurador espanol, tiene como mision principal la de contribuir

a la mejora de la capacitacion de los equipos profesionales de

las empresas aseguradoras, incrementado asi su competitividad

y ayudando a la toma de decisiones dentro de sus estrategias de
negocio.

Y todo ello cobra especial relevancia en un momento como el actual,
en el que se esta configurando una nueva realidad caracterizada por
un cambio constante y veloz, propiciado, entre otras muchas razones,
por la irrupcion de la tecnologia, cambios sociodemograficos,
aumento de la esperanza de vida o progresivo envejecimiento de la
poblacion, lo que ha hecho que no solo se modifique el modo de vida
y las pautas de consumo de las personas, sino también la forma de
hacer negocios.

En este nuevo escenario global, cada dia mas disruptivo y
competitivo, se precisa que la verdadera diferenciacion entre las
entidades aseguradoras no solo provenga de aspectos tecnologicos,
sino que debe fundamentarse en el capital humano donde el talento,
fruto de la experiencia y de la cualificacion, debe permitir abordar
con eficiencia los retos que plantean estas nuevas reglas del juego y
nuevos competidores.

En este sentido, el MDA de ICEA es una formula adecuada para
potenciar los conocimientos y las competencias

de los directivos del sector asegurador, en definitiva, las habilidades
de direccion y liderazgo.

José Antonio Sanchez Herrero
Director General

Master en Direcciéon Aseguradora
Profesional XXXIV Promocién

La UPSA tiene una inequivoca vocacion de servicio a la
sociedad, tanto con la formacion de profesionales altamente
capacitados para responder a las exigencias del mercado
laboral, como con la atencidon a las necesidades de su entorno
social. Para ello ofrece casi un centenar de titulaciones de
diversas areas del conocimiento, entre las que se incluyen la
empresa y las ciencias del seguro.

El Master en Direccion Aseguradora Profesional, titulo

gue se imparte conjuntamente con ICEA, no solo impulsa

la especializacion del alumno, sino que le integra en el

mundo de la empresa vy le ofrece las mejores herramientas y
competencias para su desarrollo profesional en el ambito de la
gestion. La

UPSA aporta en esta linea un enfoque riguroso dando
respuesta a los nuevos retos y competencias que demanda
actualmente el mundo laboral.

Mirian de las Mercedes Cortés Dieguez
Rectora Magnifica

Participantes

u‘"

Universidad
Pontificia
de Salamanca

La Universidad Pontificia de
Salamanca, insertada en la
sociedad con clara voluntad de
participar en la nueva situacion
espanola.

Con proyeccion en Europa e
Hispanoameérica y la historia
salmantina son los marcos y
matrices que orientan y sostienen
su quehacer.

www.iceda.es
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OBIJETIVOS

Con el MDA queremos que los participantes adquieran conocimientos, técnicas, experiencias y tendencias en
areas operativas, economicas y de direccion del sector asegurador; que potencien y desarrollen competencias
y habilidades directivas y de liderazgo, que contribuyan al desarrollo profesional y al logro de los objetivos de
las companias, generando un impacto positivo en la sociedad.

N

1
2

Desarrollar una vision estratégica y analizar los aspectos claves de creacion de valor en las
organizaciones relacionados con las posiciones ejecutivas de Alta Direccion.

Profundizar en el conocimiento de las fortalezas y el potencial propio de cada participante,
preparandole para liderar de forma efectiva el actual entorno cambiante que esta viviendo el sector
asegurador y en el que las innovaciones radicales y la aparicion de nuevos modelos de negocio, son
realidades que nos obligan a pensar nuevas maneras de trabajar y de como implementar iniciativas
de transformacion.

Adquirir la capacidad profesional que les faculte para el desempeno funcional de actividades de Alta
Responsabilidad técnica y gerencial en las siguientes areas empresariales:

e Direcciones funcionales de Entidades de Seguros.

e Direccion de Empresas de Mediacion de Seguros.

e Consultoras de Gestion Empresarial, en areas de Seguros

Construir redes y comunidades de aprendizaje social que posibiliten relaciones con otros
profesionales del sector asegurador que permitan explorar conjuntamente los retos y oportunidades

del mercado, incrementando las capacidades de los participantes para resolver colectivamente los
diferentes problemas y la toma de decisiones.

- Madster en Direccién Aseguradora
IcCea y

Profesional XXXIV Promocién

El Valor del Conocimiento

Objetivos

Alumnos de la XXXII Promocion del Master en Direccion Aseguradora Profesional de ICEA

www.iceda.es
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VALORES DIFERENCIALES

La concurrencia de dos entidades referentes en los*sectores asegurador y educativo, ICEA Y la Universidad
Pontificiasde Salamanca, avalan I‘F calidad de este Master.

ICEA experta en divulgacion Alumn.os pertenemgntes i Los materiales didacticos Obtencion del titulo Master
entidades adheridas

Adaptacion constante | Calidad, Vigencia y del conocimiento . ; | mas actuales, los en Direccion Aseguradora
. 1l L . , a ICEA tendran acceso | . , .
de los contenidos a las Prestigio como senas de asegurador (normativa, 1 | i) formadores en activo de Profesional, titulo propio de
. . : | a toda la informacion . . . N
necesidades del sector § valor % tendencias de consumo, Bl I mayor prestigio en el sector, B la Universidad Pontificia de
._ - . originada por la actividad de g . :
habilidades profesionales) 2 el networking mas potente. Salamanca

. la asociacion.
en un entorno cambiante.

H—

7 l/ lllll\\\\ -‘

icea Master en Direccién Aseguradora Valores

Profesional XXXIV Promocién diferenciales
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CLAUSTRO

Saber aplicar la experiencia a la realidad del dia a dia en la Alta Direccion Aseguradora y orientarla a resultados,

es uno de los principales activos de este Master.

Por ello el claustro de profesores y ponentes lo conforman una media de 25 a 30 profesionales en activo, de
diferentes areas de entidades aseguradoras, de organismos publicos y/o privadas y universidades; altamente
cualificados y expertos en sus respectivas materias, con amplia trayectoria y prestigio profesional.

Miguel Angel Ormaeche

Abogado especializado en Derecho de Seguros
en Legse Abogados. Director académico del
MDA de ICEA.

Carlos Babiano

Licenciado en Ciencias Econdmicas. Director
Corporativo de Inversiones de Santalucia.

José M? Corella

Ing. Sup. Telecomunicaciones. Head of
Marketing de Telefonica.

Diego Diaz
Licenciado en Derecho. Abogado experto en
Privacidad.

Enrique Francesch

Diplomado de estudios Avanzados prueba de
Suficiencia Investigadora. Gestor Control Interno
de Mapfre Tech.

Oscar Herencia

Licenciado en Derecho y Graduado Superior en
Ciencias Juridicas. General Manager de MetLife
Spain & Portugal.

José Antonio Sanchez

Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales. Director General de ICEA.

Agustin Bircher

Licenciado en Derecho y ADE, Head of Financial
Investments de Santalucia

Francisco José Delmas

Licenciado en Ciencias Economicas. Inspector
de Hacienda del Estado.

Carlos Diez

Licenciado en Administracion y Direccion de
Empresas. Director Canales de Distribucion en
CESCE.

José Antonio Fernandez

Licenciado en Derecho. Jefe del Area de
Analisis de Balances, Contabilidad y Estadistica
de la Subdireccion de Inspeccion de la DGSFP.

Candido Hernandez

Licenciado en Derecho. Director del Area Técnica y

Operaciones de Luriscar.

Gonzalo lturmendi

Abogado, especializado en Derecho del Seguro y RC.
Director de Bufete G. lturmendi y Asociados.

Sonia Lecina

Licenciada en Derecho. Pertenece al Cuerpo de
Inspectores de Seguros de la DGSFP.

Carlos Lorenzo

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Actuariales.
Director de Desarrollo de Negocio de ICEA.

Maria José Navalon

Licenciada en Derecho. Jefe del Area de Autorizaciones
de procedimientos de Solvencia Il de la DGSFP.

Ignacio Ortiz
Licenciado en Derecho. Socio en el sector de Servicios
Financieros de Deloitte.

Francisco Picon
Estadista. Director de Prestaciones de Caser Seguros.

José Luis Ramirez
Master en gerencia de Riesgos y seguros industriales.

Director Técnico Seguros Personales de Caser Seguros.

Fernando Torralba

Licenciado en ADE y C.C Actuariales y Financieras.
Actuario de Nacional de Reaseguros.

Esther Ruiz

Licenciada en Derecho. Actuario de Mapfre Espana.

Miguel Lopez
Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales y
Doctorado en Economia de la Empresa.

Antonio Martin

Licenciado en CC Empresariales, Contabilidad y
Finanzas. Director de Estudios y Tl de ICEA.

M? Victoria Onate

Licenciada en CC Econdmicas y Empresariales.
Directora Negocio Colectivo en Aegon Seguros.

Luis Pasquau

Director Financiero del Consorcio de Compensacion
de Seguros. Inspector de Seguros del Estado (en
excedencia).

Carmen Polo

Licenciada en Derecho. Directora de Personas y
Organizacion y miembro del Comité Ejecutivo de Axa
Espana.

Santiago Romera

Licenciado en Ciencias Econdmicas y,EmpresariaIes.
Fundador y Presidente de Fundacion Area XXI.

Carlos Trueba

Licenciado en Ciencias Empresariales. Subdirector
Seguros de Salud de Mapfre.

3 ' 10 www.icea.
Master en Direcciéon Aseguradora on P [ icea.es
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PROGRAMA

Marco Normativo

Direccion Estratégica

Seguros de Dafios Materiales Direcciéon Econémica-Financiera

e El Sector Asegurador e Los Seguros de Ingenieria e Los Seguros Multirriesgos e Fiscalidad e Marco Contable e Planificacion Estratégica y Sistemas de Informacion
e Teoria General del Seguro e Antecedentes historicos e Concepto y clases e Sistema Tributario Espafnol e Gestion de Inversiones e Analisis Estratégico

e Proteccion del Asegurado e Construccion e Caracteristicas contractuales e Analisis de Balances e Normas internacionales e Implantacion de la Estrategia

e Ordenacion del Mercado e Magquinaria e Multirriesgo Hogar e Contabilidad Analitica e Transformacion Digital

e Prevencion del Blanqueo de Capitales e Equipos eléctricos e Multirriesgo Comunidades e Casos practicos

e Gobierno Corporativo e Multirriesgo Comercios

e Proteccion de Datos .« s o o
Gestion de Riesgos y Solvencia @i
3° Upgrade
S P t . . I e Regimen de Solvencia de las Entidades Aseguradoras
B irimoniales I Seguros Personales e Pilares Solvencia I
e Responsabilidad Civil e Crédito y Caucion e Modelos Tecnicos
e El Riesgo o Antecedentes e Vida y Accidentes e Decesos e Pilares de Revision y Transparencia
o Casos e Modalidades e Salud e Prevision Social Memoriq F|n de Mésfer
e Prescripcion e Suscripcion y clases

e Propuesta y seleccion del tema para la Memoria

° LI 4 C . ‘
Direccién Funcional ;{ e Tutorias

e Defensa de la Memoria

Seguros de Automowles é Fundamentos TéCﬂiCOS del Se uro é e Desarrollo Organizativo e Recursos Humanos e Defensa publica de la Memoria de manera telematica
e E| Contrato de Seguro de Automoviles J A= * Modelos de Gestion * Socio Estrategico e Evaluacion de la Memoria
e El Seguro Obligatgrio de R.C de Vehiculos a Motor e Reaseguro e Técnicas Actuariales ° Ilz?ni:fizz Ir;’fz?radores, : E’;‘::;'::;iigi Srlgzlr:‘?cci)os e Calificaciones de la Memoria
e El Seguro Voluntario de R.C. de Automdviles e Necesidades y Funciones e Bases Tecnicas e Marketing y’ComerciaI e Uso del Dato en RRHH
e Coberturas Complementarias del Seguro de Vehiculos a Motor e Modalidades * Bases Financieras e Gestién Comercial
e El Precio del Seguro de Automéviles e Regulacion e Herramientas de Control

y Marketing Acto de Graduacién

e Técnicas de Venta
e Canales de Distribucion
e Mediadores

e Marketing Directo
20 Upgrade e Mercado
e Uso del Dato en RRHH

e El Siniestro en el Seguro de Automoviles
e Instituciones relacionadas con el Seguro de Automoviles

1° Upgrade

www.iceda.es

Admisiones
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METODOLOGIA

Metodologia unida al quehacer profesional, basada en el rigor y actualidad de contenidos y procesos.

N

60 Clases presenciales
Créditos y/O remoto
ECTS
360 horas
En ICEA

Jueves y viernes por |a tarde
Metodo del caso

Preparacion especifica
para la lectura de la
Memoria Fin de Master

IcCea

El Valor del Conocimiento

Formacion e-learning

240 horas
Plaforma de ICEA
Chats, Foros y Tutorias

Formacion especializada
en comunicacion

Presentaciones eficaces
Oratoria

Master en Direccién Aseguradora
Profesional XXXIV Promocién

Autoestudio

900 horas
Conceptos teoricos
Casos practicos
Preparacion Evaluaciones

Memoria
Fin de Master

Defendida ante un tribunal

3 Upgrades

Propuestos por la Direccion

Académica

De Especial interés en el
momento

Acto de Graduacion

Para todos los alumnos
gue superen el Programa
Formativo

#

WF} ~ : fi‘.lt"

Sy ‘.-«:m

——
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ADMISIONES AL MASTER

., Quién puede tomar la iniciativa para poder participar en el programa? La empresa: detectara posibles Resolucion
candidatos con potencial dentro de su organizacion y elegira en funcion a los criterios de admision establecidos
por el programa. El propio interesado: ademas de cumplir los criterios de admision, debera presentar una carta
motivacional, indicando las razones por las que realizara el master.

Una vez enviada la solicitud de admision debidamente cumplimentada y demas documentacion, una Comision de
Admision de ICEA, valorara la idoneidad de la candidatura y generara un listado de admitidos, a quienes contactara
para informar del estado de admision, previa finalizacion del plazo de inscripcion.

Requisitos Matricula
Los candidatos a realizar el Master en Direccion Aseguradora Profesional, deberan cumplir con los siguientes El total de los derechos académicos del Master es de:
requisitos:
- Estar en posesion de Titulo Universitario Superior: Graduado, Licenciado, Ingeniero, Arquitecto o * Entidades adheridas a ICEA:
equivalente. En caso de no disponer de esta titulacion, el alumno recibira, una vez superada la formacion, el 9.300 € primer alumno
Titulo de Master en Direccion Aseguradora Profesional, emitido por Asociacion ICEA. 8.500 € segundo alumno
« Experiencia laboral en el sector, minima de 2 anos™. 7.950 € tercer alumno y siguientes

« Estar desempenando un rol de proyeccion, liderazgo e influencia en la organizacion (profesionales que estan

liderando retos, proyectos, etc.). * Entidades NO adheridas:

- Cumplimentar |la solicitud de admision adjuntando los documentos solicitados. (Copias de: DNI y Titulo 12.400 €
Universitario, tambien Curriculum actualizado) Este importe, exento de IVA, incluye derechos de matricula y expedicion de Titulo.
"Se tendran en cuenta casos especiales con menor experiencia. Bonificable en Seguros Sociales a través de FUNDAE por un importe de 6.480 €.
Proceso de seleccion _
Modalidad

Los interesados en cursar el Master, deben cumplimentar la Solicitud de Admision y adjuntar la documentacion

ndicada en ésta Las clases son en modalidad hibrida. El alumno elige si acude de manera presencial o si se conecta online. Incluso

., ., . _ . L puede alternar entre ambas modalidades segun sus necesidades.
La seleccion se basa en la eleccion de los candidatos por concurrencia competitiva que, a criterio de ICEA,

acrediten mayores méritos y capacidades. _
Calendario

Desde el 29 de septiembre 2022 hasta el 22 de septiembre de 2023
Jueves de 17:00 h. a 21:15 h. y viernes de 16:00 h. a 21:15 h. (Sujetos a modificacion por festivos)

Plazo de solicitud
Desde apertura de convocatoria hasta el 16 de septiembre de 2022.

- Master en Direcciéon Aseguradora Admisiones
ICEea Profesional XXXIV Promocién ol master 0 lin,

El Valor del Conocimiento L i e e e
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Cuando empecé el master en ICEA no era consciente de

la experiencia que supone afrontar un MDA. A medida que

se han desarrollado las diferentes asignaturas y ponencias
he podido constatar la calidad humana y profesional de los
profesores y ponentes que conforman el claustro. Ha sido

un autentico privilegio asistir a lecciones magistrales sobre
los distintos ramos aseguradores, sobre aspectos tecnicos

y estratégicos del seguro en general. Sin duda este master
mejora mis conocimientos y me permite desarrollar mi carrera
en el sector.

Creo que no hay otra formacion similar para el sector
asegurador, tan completa, rigurosa y de calidad. El equipo de
ICEA siempre ha sabido atender a nuestras necesidades y ha
hecho que afrontar este reto sea una experiencia unica.

Emilio de Leyba Escobar
Director de Tecnologia y Medios, Albia Servicios
Funerarios

Posiblemente una de las mejores experiencias de mi vida, no
solo por los conocimientos adquiridos gracias a los contenidos
del MDA ICEA que han servido como complemento perfecto
para mi evolucion profesional, teniendo asi una vision mas
global del sector y mejorando mis habilidades en direccion y
liderazgo... si no por la posibilidad de interactuar con grandes
profesionales que han enriquecido cada una de las jornadas
con su experiencia y saber hacer, tanto companeros como
profesores. Gracias al equipo de ICEA por adaptar en formato
hibrido las clases; a pesar de los contratiempos pudieron
continuar con su gran labor. Un verdadero orgullo formar parte
de esta gran familia.

Cristina de Miguel Bartolomé
Directora Territorial Norte, Santalucia

IcCea

El Valor del Conocimiento

Aun llevando mas de 25 anos en el sector, decidi realizar
el MDA de ICEA motivado por las fantasticas referencias
gue siempre he recibido y por supuesto, por su prestigio.
Todos los profesionales del sector asegurador sabemos
que es el Master de referencia.

Gracias al fantastico programa disenado por ICEA Yy a los
extraordinarios profesores, se adquieren conocimientos,
competencias y habilidades, que, con independencia del
cargo actual que ocupe cualquier alumno, son necesarias
para nuestro perfecto desempeno y desarrollo profesional.

Mi experiencia ha sido fantastica, ha superado todas mis
expectativas y compartir aula con otros profesionales ha
sido tremendamente enriquecedor.

Eduardo Flores Garcia

Director Desarrollo Negocio, Proyectos y
Soporte Canal Red Agencial, MAPFRE Espana

Me decidi a realizar el MDA de ICEA porque venia de

un sector diferente al de seguros. Queria poder adquirir
conocimientos generales y completos del sector. El master
me ha aportado todos los conocimientos que necesitaba
asi como me ha hecho ver la complejidad de un sector

tan regulado como es el de seguros. ICEA cuenta con un
grupo de profesores excepcionales que nos han trasmitido
toda su experiencia.

Por otra parte, durante todo este curso he compartido
diferentes momentos con mis companeros, todos
profesionales de gran nivel con los que he aprendido, ha
sido un curso magnifico. Es un master que todo aquel que
se decida al sector seguros tendria que realizar.

Carmen Gallego Pascual
Directora Financiera, Iris Global Soluciones

Master en Direcciéon Aseguradora
Profesional XXXIV Promocién
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Después de mas de 20 anos en Generali, el MDA me ha
proporcionado un conocimiento del sector muy superior al que
tenia. Ha sido un viaje apasionante; exigente pero muy gratificante.
Los profesores y companeros han compartido su conocimiento

y experiencia en un entorno agradable que ha fomentado la
participacion y el aprendizaje colectivo. Ha sido una experiencia
inolvidable que ha cambiado mi forma de pensar; me ha aportado
herramientas para entender el funcionamiento del seguro y su
aportacion a la sociedad.

Noel Rojo de Luque
Chief Information Officer, Generali

Siempre tuve en mente ordenar los conocimientos especificamente
adquiridos a lo largo de los anos, y eéste MDA, me ha brindado una
oportunidad inmejorable de hacer un repaso 360 a toda la industria
con un enfoque multidisciplinar y totalmente actualizado. Un
recorrido por el sector tan ambicioso como el que propone este MDA,
sOlo se entiende gracias a la excelente coordinacion de profesorado
y organizacion, que combinan a la perfeccion rigor pedagaogico,
empatia con el alumno, y pasion en la transmision del conocimiento,
a la vez que fomenta el trabajo en equipo e interrelacion entre
alumnos. Todo en su conjunto, hace que resulte una experiencia
formativa personal y profesional, profundamente enriquecedora.

Por otro lado, la inclusion de la opcion telematica elimina las barreras
fisicas sin que se resienta en modo alguno al cumplimiento del
programa, gracias a la puntera tecnologia empleada, lo que supone
un importante valor anadido para el desarrollo del MDA.

- Julian Ruiz Rios
~ Director General, Liberbank Vida y Pensiones
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El Master de Direccion Aseguradora de ICEA, es
el complemento formativo que me ha permitido
desarrollar la vision global y estratégica del sector
asegurador gracias al aprendizaje de las bases
legales, técnicas y regulatorias del seguro, hasta
el impacto en la cuenta de resultados y metodos
de marketing, que hacen posible la venta y
distribucion de un producto de seguro.

Bajo el paraguas de un equipo de profesionales
de primer nivel, como son el elenco de profesores
y el propio equipo de ICEA, el aprendizaje y las
relaciones personales y laborales, han sido los
puntos clave de su éxito.

- Javier Acha Duet
- Producto Ramos Técnicos, Plus Ultra

www.iceda.es
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https://www.linkedin.com/company/asociaci%C3%B3n-icea
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